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Quand, dans une Start-up,
ce que vivent les salariés et ce que vivent les clients
se refletent mutuellement
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Draw Me A Garden

Inspiration Jardin en 3D -~ Kit complet .
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Co-s;onstruc‘tion avec les clients
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Co-;onstruc‘tion avec les clients / stratégie Océan Bleu

£ A 23 4
Principede I’ocean bleu 4 e

-

« ‘Analyse du marché

. IVIodlfrer & compl‘eter I'offre existante-

Re?ondre a ES'Oi atlsfqll:cs actuellement
3 \ \
Q . 03 , T LU ﬁ
i - - A 2
| Tin _ i > % - - b STRATEGIE
hA . N- OCEAN BLEU
: Tl
ﬁ.‘b 5 “ "'\ 2 - o "4 W. CHAN KIM RENEE MAUBORGNE
! . \ S = > b _?ll




- ) ’

Deux exemples : SN

1/ client : 'évolution du jardin vu en 3D, au fil des saisons et = [ --Réw Lectur,
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des années =
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2/ interne : I'eutil de CRM (gestion de la relation client) é
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Questions & réponses




